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参 赛 手 册
前  言
尊敬的参赛者：

首先向你们表示崇高的致敬！你们的梦想就是我们的梦想，你们的成功就是我们的骄傲，能为你们服务是我们的荣幸。

   ‘2014中国科技创业计划大赛开赛了！我们热切邀请您或您的企业参加大赛，我们将积极向评审机构和合作资本推介，为您和您的企业创造与资本对接的机会，预祝您能够获得资本的青睐和关注！

本届大赛奖金将达到创纪录的3600万元。

本届大赛设立特等奖1项，奖金800万元；一等奖1项，奖金500万元；二等奖3项，每项奖金200万元；三等奖10项，每项奖金100万元；新锐奖20项，每项奖金20万元；新秀奖30项，每项奖金10万元。特等奖及一、二等奖获奖项目领衔者如果是海外高层次人才的，直接列入宁波市“3315个人计划”，落户后宁波市政府给予个人100万元创业创新资助；是高端创业创新团队的，直接纳入 “3315团队计划”专家答辩评审。（“3315计划”详见www.3315.gov.cn）

所有获奖项目答辩前须与大赛组委会签订落户意向书，承诺在宁波国家高新区（宁波新材料科技城）落户，公司注册后兑现奖金，如为海外留学人才须完成身份认证。如果获奖项目获得宁波市“3315”计划支持，大赛奖金视同高新区对市“3315”计划的配套资助，按照就高原则给予资金资助。

获奖项目优先推荐参加中国创新创业大赛；优先推荐申报宁波市科技创新团队和各类科技计划；享受宁波市相关引才政策、宁波新材料科技城建设人才管理改革试验区的政策支持；优先向天使投资、风险投资机构、银行推荐。

未获奖的其他参赛优秀项目，根据产业领域积极向国内其他高新区、宁波高新区各分园推荐落户。

 2014年大赛将进一步加大大赛与天使资本、风投机构的合作，联合国内投资机构成立大赛的创业投资联盟，深入开展大赛的项目融资对接，优选项目探索创业导师辅导，提升获奖项目的落地创业成功率。加大社会中介机构参与大赛活动的广度和深度，继续与海内外人才中介组织的宣传和项目征集合作，加大对其推荐项目获奖、落户的奖励力度。请您别再犹豫，把握住机会让您的梦想在资本的助推下腾飞吧。

专家评委与组委会将采取严格的保密措施。除了计划书摘要和您的联系Email外，您的项目所有细节都可以自由选择公开与否以及公开的对象。

请您于3月31日前将编写的创业计划书初稿上发送至邮箱wendy@chinaohr.com。组委会将邀请专家评选出大赛入围项目，并给出入围项目辅导意见。组委会将组织复审，复审推荐50－80个项目。组委会组织现场答辩评选确定获奖项目，并组织投资机构、天使投资人与项目进行融资对接。具体评选规则由大赛组委会择机另行公布。9月下旬举行颁奖仪式及落户签约。

也感谢您向您的朋友推荐我们的大赛，欢迎共襄盛举。

祝您成功！

                                 中国科技创业计划大赛组委会

                                                2014年1月6日
大赛参赛范围及对象
海内外拥有专利技术、科技成果的创新创业项目。优先支持新材料领域技术水平领先的项目，或拥有自主知识产权、产业化前景较好的科研成果或项目。

项目领衔人员条件： 

1、一般应取得硕士以上学位，特别优秀者学历可放宽; 

2、一般应有创新创业经历，或曾在知名企业、高校(科研院所)担任过中高级管理或专业技术职务，熟悉相关领域和国际规则，有较强的经营管理能力; 

3、拥有自主知识产权，拥有相对成熟的创业项目与计划，技术成果国内领先，有较好的市场前景；

4、核心创新创业人员每年在宁波国家高新区工作时间不少于6个月; 

5、企业注册资金不低于奖金额度的2倍，注册资金最低额度为100万元；核心创新创业人员自有资金（含技术入股）占创业投资的30%以上，或投入的实收资金在100万元人民币以上。　

6、核心创新创业人员年龄一般不超过55周岁，特别优秀的年龄可适当放宽。 

奖项及奖金设置

特等奖1项，奖金800万元；

一等奖1项，每项奖金500万元；

二等奖3项，每项奖金200万元；

三等奖10项，每项奖金100万元；

新锐奖20项，每项奖金20万元；

新秀奖30项，每项奖金10万元。

所有获奖项目答辩前须与大赛组委会签订落户意向书，承诺在宁波国家高新区（宁波新材料科技城）落户，公司注册后兑现奖金，如为海外留学人才须完成身份认证。如果获奖项目获得宁波市“3315”计划支持，大赛奖金视同高新区对市“3315”计划的配套资助，按照就高原则给予资金资助。

获奖项目优先推荐申报宁波市海外高层次人才、团队引进“3315计划”。特等奖及一、二等奖获奖项目领衔者如果是海外高层次人才的，直接列入宁波市“3315个人计划”，落户后宁波市政府给予个人100万元创业创新资助；是高端创业创新团队的，直接纳入 “3315团队计划”专家答辩评审。（“3315计划”详见www.3315.gov.cn）；其他获奖项目，将优先推荐申报“3315计划”。 

获奖项目优先推荐参加中国创新创业大赛；优先推荐申报宁波市科技创新团队和各类科技计划；享受宁波市相关引才政策、宁波新材料科技城建设人才管理改革试验区的政策支持；优先向天使投资、风险投资机构、银行推荐。

大赛流程与时间安排
本届大赛分四个阶段进行：

（一）宣传报名阶段（1月6日至3月31日）

有参赛意向的人员或单位根据组委会所提供的《计划书模板》、《2014参赛手册》，编写创业计划书。选手需在3月31日前将编写的创业计划书发送邮件至组委会联系人处报名。（联系人：wendy 13410791597 wendy@chinaohr.com）
（二）初审完善阶段（4月1日至4月25日）

初审专家将对参赛创业计划书进行评审，选出大赛入围项目。同时，初审专家对初赛入围项目作在线项目点评，选手进行修改完善。
（三）复审答辩阶段（4月26日至5月25日）

由国家科技风险开发事业中心邀请有关专家对计划书进行复审，选出大赛65个获奖入围项目。特等奖及一、二、三等奖通过答辩确定。
（四）推介颁奖阶段（5月26日至9月30日）

大赛获奖项目将向天使投资、风险投资等机构推介，积极发挥大赛的投融资功能。组委会将适时举办大赛颁奖和落户签约仪式。
商业计划书的撰写
1、为了使您的商业计划书看上去整体性更强，我们推荐您先参考商业计划书模板，系统性地撰写商业计划书，报名参赛后，我们将会给您发送《商业计划书》模板参考”。

2、依次填写“计划书摘要”“公司概况”、“产品/服务竞争力分析”、“市场前景分析”、“风险预测”、“财务状况”、“融资纪录”“等内容，相关证明材料请以附件形式一并发送至wendy@chinaohr.com。

3、注意事项
· 计划书文字部分，一律以word文本格式发送；

· 表格、公式、图片等请先转换为JPG或GIF图片格式，转化方式，建议使用QQ截图；

· 所有图片宽度不得超过500像素；高度不得超过600像素。
4、温馨提醒
· 融资计划的内容、各个要素，组委会都设置了隐私权限。但是对大赛的评委，在评审阶段所有内容皆是公开的。大赛评委都与组委会签订有保密协议。

· 商业计划书的摘要是投资者、专家评委阅读商业计划书时首先要看到的内容。它浓缩商业计划书之精华，反映商业计划书之全貌，是全部计划书的核心之所在。在大赛的评审体系中，摘要的分值非常高。为了保证您的项目在终审成绩，请各位参赛选手务必规范好您的商业计划书摘要。现对计划书摘要提出以下要求：

· 计划书摘要在大赛网站上是完全公开的，请审慎规避您项目的涉及商业机密内容；

· 计划摘要涵盖了计划的要点，以求一目了然，以便读者能在最短的时间内评审计划并作出判断；

· 计划摘要一般包括：公司介绍、管理者及其组织、主要产品和业务范围、市场概貌、营销策略、销售计划、生产管理计划、财务计划、资金需求状况等；

· 摘要要尽量简明、生动。 风格要开门见山，夺人眼目；

商业计划书摘要的写作要点可参考
《桂曙光：商业计划书执行摘要怎么写》
    执行摘要是商业计划书的精华、浓缩版，要涵盖商业计划书的要点，以求一目了然，这是对创业者描述自己的公司和笔杆子工夫的最高挑战。如果创业者了解他自己所做的事情，执行摘要通常用二页纸的篇幅、6-8个段落就足够了。如果创业则会不了解自己正在做什么，就可能要写10页、20页纸。执行摘要就好比是让VC在第一眼、用最短的时间将“珍珠从沙粒中挑出来”，然后在比较“珍珠”质量的高低。
    虽然执行摘要是商业计划书的“迷你版”，但它并非要包含商业计划书的每一个方面。基本上只需要一下几句话的内容即可：
    用一、二句话概括公司的投资亮点。你应该用最具诱惑力的话解释为什么你的项目/公司是个大买卖。通常，可以直接、简练说你的解决某个重大问题的方案或产品。另外，如果可以提到一些重量级的名字，就最好了——比如重量级的顾问、合作伙伴、知名的天使投资人、等。
    用一、二句话来介绍公司的产品或服务，以及它解决了用户的什么问题。你需要清楚地描述当前的、或者是将会出现的某个重大的问题。公司给客户提供什么产品或服务来解决这个问题？软件、硬件、服务、还是综合的？用通用的语言，具体描述公司的产品或服务。不要用各种术语之类的，这只会让VC烦。另外，如果有一个客户是知名的大公司，一定要讲出来；
    用一、二句话来清晰地描述公司的商业模式——怎么挣钱的？你需要明确公司在产业链、价值链上的位置，合作伙伴是谁，他们为什么要跟你的公司合作？如果已经有收入了，有多少？如果没有，什么时候会有？
用一、二句话来描述公司行业、行业细分、巨大的市场规模、成长性和驱动因素、以及美好前景。不要用空洞、宽泛的语句描述市场机会。当前规模小但处于快速成长的市场，会比相对较大稳定的市场更有吸引力；

    用一、二句话来概括公司相对于竞争对手的优势。无论如何，你都有竞争对手，至少，你是在跟你的目标客户当前使用的产品或服务提供商在竞争。更常见的是你正面对一些直接竞争者。不要想让VC信服你拥有的“先行优势”，想都不要想。用正面的、积极的词语来描述公司的目标和竞争优势。VC是看重你能做什么，而不是别人什么东西做不到。比如：“相对于Cisco的解决方案，我们的解决方案可以……”；
    用一个表格来展示公司的历史财务状况和未来的财务预测。如果是初创公司历史财务部分可以省略，但3-5年的财务预测，要能满足VC的投资回报预期才行。另外，最好能匹配上收入的驱动因素，比如客户增长等。但财务预测如果太过离谱，让VC不相信的话，所有的工作就前功尽弃了；
    用一、二句话来陈述公司本轮期望的融资金额及主要用来做什么？这个通常是公司发展到下一个重要阶段所需要的最少的钱。如果VC愿意多投一些，当然最好；
    用一、二句话来展示创业者和核心管理团队的背景及“辉煌成就”。不要用一些标准的套话，比如“CEO有10年的互联网、新媒体运营管理经验”之类的，而是要具体到“CTO曾在Intel公司从事3年数据存储方面的研究”。另外，如果你只不过在Google做过一个月的暑期实习，就不要说你在Google工作过。
记住，上面的提纲不要完全呆板地照搬，没有一个模板是可以适用于所有公司的，只要把每个要点都照顾到就行了。你需要考虑的是，对你的公司而言，哪些是最重要的，哪些是无关紧要的，哪些需要强调，哪些可以一笔带过。

    不要罗列太多毫无意义的话或者形容词，这些都是多此一举的“屁话”。每个创业者都认为自己的商业模式是“下一代的”、“创造性的”，产品是“智能的”、“易于使用的”，财务预测是“保守的”，你跟你老爸是怎样介绍公司的，跟VC也这么介绍。
下面就是一家做电子图书/杂志的互联网公司（ABC公司）的执行摘要样本：
ABC公司 商业计划书 执行摘要
投资亮点：
ABC公司为集团客户和个人用户提供图书及杂志的数字版权内容，满足用户通过网络对海量、优质内容的检索和合法使用。
产品及服务：
公司已与全国200多家出版社及1000多家杂志社签订数字资源合作关系，通过其专利DRM（数字版权管理）技术，对数字内容进行加密管理，实现安全可靠传播；通过其专有算法保证数字图文内容的高保真显示。
公司为学校、图书馆、企业等集团客户提供数字图书馆及在线支撑软件；为个人用户提供客户端/在线两种方式的免费阅读服务和打印、拷贝、标注、聚合、去除广告等收费增值服务。
商业模式：
公司通过与出版社及杂志社合作，获得授权的数字内容，所有销售收入与之分成。集团客户的开发通过公司销售团队和全国50个省级代理商共同完成；公司已与合作伙伴ZY发行集团签约，通过其分布全国的超过50000个网点推广销售个人用户充值卡。同时，公司还会通过网络推广和网上支付。
对于集团客户购买数字图书数据库，收取镜像安装包库费或IP段使用费；对于个人用户，通过充值的方式，收取增值服务费。
市场机会：
中国出版科学研究所第5次国民阅读调查显示，互联网阅读率为36.5%，仅次于报纸（74.5%）和杂志（50%）排第三位，图书阅读率仅为34.7%，网络阅读首次超过图书阅读。据调查，2008年电子图书/杂志的市场规模为100亿人民币左右，预测到2015年，市场规模将增长为2000亿人民币。新出版的图书和杂志中95%将可以通过电脑、手机、手持阅读器进行阅读。
竞争优势：
公司主要竞争对手是F公司、C公司、S公司和L公司。其中F是直接竞争对手，其技术水平与公司相当，领先与其他3家，并解决了C和L公司在内容上大量侵犯版权的行为，实现与出版社及杂志社的共赢。此外，公司在数字内容的选取和互联网平台应用上，避免了L公司的局限性。此外，公司通过与合作伙伴的紧密合作，拥有领先对手的庞大资源优势和线下销售网络。
目前公司在专科学校、独立学院图书馆等渠道领域超越竞争对手，授权合作出版社及杂志社数量位居全国第二，正版数字内容数量位居全国第二。

历史和预计财务收入（RMB）
	集团客户数
	40
	200
	500
	1500
	4000

	个人用户数
	0
	10万
	300万
	1000万
	3000万

	收入
	1,500,000
	7,000,000
	40,000,000
	200,000,000
	500,000,000

	净利润
	-30,000
	2,000,000
	12,000,000
	55,000,000
	125,000,000


融资计划及用途：

计划募集1000万人民币。主要用于研发、市场营销、购买数字资源、及运营流动资金。
管理团队：

林XX，总经理，15年的IT传媒和互联网经历，擅长内容和市场营销，曾供职于人民邮电出版社、国家信息中心某网站副总经理、赛迪网市场总监。还曾创立2本期刊并任总编。
刘XX，CTO，12年Unix操作系统、数字版权保护技术（DRM）、电子商务等领的软件开发经验。曾任A公司技术总监、B公司总经理。
项目入围

1、4月25日后，组委会将组织由风险投资、民营企业家以及企业高管组成的专家团，对参赛项目进行评审，选出入围项目，并在4月下旬公布入围项目名单。
2、入围项目可以登录用户中心，查看专家评审意见，进行修改完善，并于规定期限前，完成修改。

复审答辩
由国家科技风险开发事业中心邀请有关专家对计划书进行复审，选出大赛65个获奖入围项目。特等奖及一、二、三等奖通过答辩确定。

推介颁奖
大赛获奖项目将向天使投资、风险投资等机构推介，积极发挥大赛的投融资功能。组委会将适时举办大赛颁奖和落户签约仪式。

大赛支持单位名单
（排名不分先后）
	中科招商投资基金

启迪创业投资管理（北京）有限公司

北京实地创业投资有限公司

浩盈优世基金

江苏瑞明创业投资管理有限公司

北京核心动力投资管理有限公司

中孵基金

北京碧水源科技股份有限公司

软银中国创业投资有限公司

北京中富投资管理有限公司

江南资本（上海）

中节投资产经营有限公司

深圳市创新投资集团（北京）

中国风险投资公司

国投创新（北京）投资基金管理有限公司

鼎力新远见（天津）股权投资基金合伙企业

IDG资本

广东风险投资集团

北京乐邦乐成创业投资管理有限公司

国鸣投资

英菲尼迪集团

天津科创天使投资有限公司

金沙江创业投资基金

深圳同创伟业创业投资有限公司
	建元天华投资管理（北京）有限公司

复星凯雷（上海）股权投资管理有限公司

德同资本

星光国际投资

德丰杰龙脉基金

北京昆玉基石投资顾问有限公司

上海涌铧投资管理有限公司

中鸿基投资控股集团

深圳达晨创业投资有限公司

北京博大环球创业投资有限公司

天津科技融资控股集团有限公司

北京青云创业投资管理有限公司

昆吾九鼎投资管理有限公司

北京南车华盛创业投资企业

宁波东元创业投资有限公司

宁波海邦人才创业投资合伙企业

宁波海洋产业基金管理有限公司

宁波市创业投资引导基金

宁波市天使投资引导基金

宁波新以创业投资管理有限公司

赛伯乐甬科股权投资管理有限公司

维科创投

浙江蓝源投资管理有限公司

大孵化器网
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	查立
起点乾龙创投创始合伙人
	郑伟鹤
深圳市同创伟业投资董事长
	王德禄
北京市长城企业战略研究所 所长

	


	


	



	陈爱国
上海创业投资管理有限公司合伙人
	俞熔
天亿投资集团董事长

中国技术创业协会副秘书长
	钱学锋
汉理资本董事长钱学锋
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全职做VC投资，业余关注天使投资
	李先文
浙商创投合伙人
	王东翔
爱维稳特合伙人及董事总经理

	


	


	



	牛文文
《创业家》杂志社社长、创始人
	叶锋
夏鼎资本创始合伙人叶锋
	于公
纵横合力管理咨询有限公司执行董事总经理

	


	
	

	唐滔
天使投资人、Webplus创始人
	
	


合作媒体
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